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Représentant(e) des ventes projets  
– région de Montréal 
 
 

 

À PROPOS DE KALIA  
 
Alliant élégance et qualité dans ses créations, Kalia s'illustre dans l'industrie des produits de plomberie, depuis plus 
de 15 ans, pour offrir à sa clientèle une expérience de mieux-être quotidienne. Les vertus d’excellence et 
d’innovation étant primordiales pour Kalia, l’entreprise poursuit son développement en pratiquant une gestion 
responsable des ressources tout en offrant un service haut de gamme à ses clients. 
 
SOMMAIRE DE LA FONCTION 
 

Relevant du Directeur des ventes, le représentant des ventes projets va œuvrer à la spécification des produits de 
plomberie pour les projets de construction d’envergures. Le représentant couvrira une clientèle de promoteur 
immobiliers, architecte & designers, plombiers et grossistes en plomberie. 

 
PRINCIPALES TÂCHES 
 

• Développer le réseau des promoteurs immobiliers, architectes & designers, plombiers et grossistes ; 
• Introduire et présenter des nouveaux produits auprès des cibles ; 
• Former les intervenants ; 
• Fournir les soumissions pour les projets spécifiques et faire les suivis des projets soumissionnés ; 
• S’assurer que les échéanciers soient à jour et que les produits soient livrés en temps ; 
• Toutes autres tâches connexes. 

 
PROFIL ET EXPÉRIENCE RECHERCHÉ 
 

• DEP en ventes requis ; 
• Minimum de 3 à 5 ans d’expérience dans le domaine la construction ; 
• Expérience en vente dans le domaine de de la plomberie est un atout ; 
• Expérience à spécifier des produits sur des projets d’envergures. 

 
COMPÉTENCES REQUISES 
 

• Bilinguisme autant à l’oral qu’à l’écrit ; 
• Être un excellent communicateur ; 
• Excellente compréhension du secteur de la construction ; 
• Posséder un réseau établi dans le domaine du design et de la construction. 
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ATTITUDE ET COMPORTEMENT 
 

• Forte aptitude en travail d’équipe ; 
• Rigueur ; 
• Approche client ; 
• Attention aux détails ; 
• Organisation ; 
• Capacité à travailler efficacement sous pression. 

 
EXIGENCES PARTICULIÈRES 

• Déplacements fréquents. 
 
LES AVANTAGES DE VOUS JOINDRE À L’ÉQUIPE :   
 

 

• Poste permanent, temps plein de 37,5 heures ; 
• Assurances collectives ; 
• Régime volontaire d’épargne retraite avec participation de l’employeur (RVER) ; 
• Ambiance dynamique et reconnaissance au travail ; 
• Activités sociales pour mieux connaître le reste de l’équipe ; 
• Une équipe de travail qui se soucie d’offrir un service de qualité dont tous peuvent être fiers. 

 
Vous souhaitez œuvrer dans un milieu dynamique en pleine croissance et recherchez à 
accroître vos connaissances et compétences professionnelles, fais-nous parvenir ton 
curriculum vitæ ! 
Postulez ici : y.savoie@kaliastyle.com 


